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Zakğady Drobiarskie Langner  powstağy w 1995 r. 

SŃ wiodŃcym polskim producentem drobiu.  

Firma specjalizuje siň w hodowli, uboju, rozbiorze 

i dystrybucji miňsa drobiowego. W peğni 

zautomatyzowany zakğad, zlokalizowany  

w Miejskiej G·rce koğo Rawicza, speğnia normy 

systemu zapewnienia jakoŜci HACCP, 

dostarczajŃc produkty zdrowe, bezpieczne  

i wysokiej jakoŜci. Langner obsğuguje szerokŃ 

gamň klient·w, od detalicznych, poprzez duŨe 

sklepy, supermarkety, po duŨych odbiorc·w 

hurtowych. 

Wiňcej informacji: www.langdrob.com 

Peğna kontrola  

Zakğady Drobiarskie Langner specjalizujŃ siň w pro-

dukcji miňsa drobiowego, dostarczajŃc 30ï40 tys. 

sztuk drobiu dziennie. Dynamicznie rozwijajŃca siň 

firma potrzebowağa rozwiŃzania, kt·re pozwoliğoby w 

efektywny spos·b zarzŃdzaĺ rosnŃcŃ liczbŃ zam·-

wieŒ klient·w. W ramach prowadzonego wdroŨenia 

systemu SAP ï specjalnie na potrzeby firmy Langner 

ï 7milowy opracowağ nowatorskie rozwiŃzania po-

zwalajŃce kompleksowo zarzŃdzaĺ realizacjŃ zleceŒ 

sprzedaŨy. 

DoŜwiadczenie i zaangaŨowanie Kierownika Projektu 

po stronie Klienta, a przede wszystkim pracownik·w 

firmy Langner znacznie przyczyniğy siň do sprawnej 

realizacji projektu. Powstağe w ten spos·b funkcjo-

nalnoŜci, to jest Panel obsğugi zam·wieŒ klienta oraz 

Panel analizy stopnia realizacji zleceŒ, pozwalajŃ w 

prosty spos·b ğŃczyĺ i wykorzystywaĺ dane pocho-

dzŃce z r·Ũnych dziağ·w firmy.  

 

Langner : Efektywna sprzedaŨ  
d·br szybko zbywalnych 
 
 _____________________________________ Kurczaki nie lubiŃ czekaĺ 

Sprawne zarzŃdzanie zleceniami 

sprzedaŨy i dystrybucjŃ bywa  

w sektorze FMCG kluczem  

do przewagi kon kurencyjnej.  

Zwğaszcza w takiej firmie  

jak producent drobiu Langner,  

gdzie liczy siň czas od produkcji  

do dostawy do klienta.  
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Prowadzone przez firmň 7milowy wdroŨenie 

systemu SAP w firmie Langner obejmuje:  

�x rachunkowoŜĺ finansowŃ (FI) 

�x ksiňgowoŜĺ majŃtku trwağego (FI-AA) 

�x zarzŃdzanie pğynnoŜciŃ finansowŃ (TR) 

�x kontroling (CO) 

�x planowanie i sterowanie produkcjŃ (PP) 

�x sprzedaŨ i dystrybucjň (SD) 

�x gospodarkň materiağowŃ i zaopatrzenie (MM) 

�x zarzŃdzanie kadrami (HR) 

�x moduğ bazowy (techniczny ï Basis) 

 

 ___________________________________  

Ğukasz Langner, Wiceprezes firmy, kierujŃcy 

projektem wdroŨenia systemu SAP po stronie klienta 

powiedziağ: ï ĂGğ·wnym zağoŨeniem wprowadzenia 

zintegrowanego panelu obsğugi zam·wieŒ klienta 

byğo umoŨliwienie kierownikom ekspedycji peğnego 

zarzŃdzania zleceniami sprzedaŨy. Ze wzglňdu na 

znacznŃ liczbň realizowanych zleceŒ sprzedaŨy  

w kr·tkim czasie niezbňdne stağo siň wdroŨenie 

systemu umoŨliwiajŃcego nam szybkŃ analizň wielu 

informacji i dynamiczne kontrolowanie 

podejmowanych decyzji dotyczŃcych zam·wieŒ 

klient·wò. 

 

Panel kontroli zleceŒ pozwala na ğatwŃ filtracjň pro-

ces·w sprzedaŨy wedğug r·Ũnych kryteri·w, na 

przykğad numeru zlecenia sprzedaŨy, daty realiza-

cji, trasy przejazdu, grupy materiağowej czy indeksu 

materiağowego. Dziňki temu narzňdzie umoŨliwia 

analizň kompletnoŜci dostaw, stopnia realizacji wy-

syğek pod kŃtem trasy, klienta lub asortymentu oraz 

pozwala na nadz·r nad obiegiem dokument·w wraz 

ze wskazaniem numeru terminalu ekspedycyjnego, 

na kt·rym dane zlecenie sprzedaŨy ma zostaĺ zre-

alizowane.  

 ___________________________________  

Magdalena Wojciechowska, Czğonek ZarzŃdu firmy 

Langner podkreŜla: ï ĂW razie jakiejkolwiek 

reklamacji w kaŨdej chwili moŨemy siň dowiedzieĺ, 

kiedy i przez kogo zostağo przyjňte zam·wienie,  

z jakiego surowca powstağ produkt, kiedy, w jakiej 

iloŜci i przez kogo zostağ przygotowany oraz kiedy 

zostağ przekazany do transportu. Pozwala to 

utrzymywaĺ jakoŜĺ naszych produkt·w na 

najwyŨszym poziomieò.   

 

 

Dziňki systemowi SAP moŨliwe jest tworzenie rapor-

t·w dotyczŃcych sprzedanego towaru oraz okreŜle-

nie dynamiki sprzedaŨy. Gğ·wnym celem analizy dy-

namiki sprzedaŨy jest okreŜlenie prawidğowoŜci 

zmian sprzedaŨy na poszczeg·lnych trasach oraz 

ustalenie, jaki wpğyw na jej poziom majŃ wybrane 

czynniki. 

Na miejsce i na czas  

Opracowane przez firmň 7milowy narzňdzia do za-

rzŃdzania transportem pozwalajŃ uŨytkownikowi na 

dokonanie wielu modyfikacji zwiŃzanych z wysyğkŃ 

towaru. Wykorzystywane sŃ tutaj gğ·wnie takie moŨ-

liwoŜci jak: 

�ƒ harmonogramowanie tras przejazd·w w podziale 

na poszczeg·lne dni tygodnia, wraz z godzinŃ wy-

jazdu samochodu, 

�ƒ zarzŃdzanie kierowcami i pojazdami, 

�ƒ zarzŃdzanie trasami przejazd·w samochod·w. 

Wyeliminowanie pomyğek przy 

realizacji zleceŒ sprzedaŨowych, 

ograniczenie liczby reklamacji, 

usprawnienie przygotowania 

towaru do wysyğki oraz znaczne 

skr·cenie czasu transportu 

 ï to tylko niekt·re korzyŜci  

z wdroŨenia SAP 

Osoby zajmujŃce siň spedycjŃ otrzymağy narzňdzie 

umoŨliwiajŃce podejmowanie decyzji o aktualnym i 

planowanym przebiegu transportu, co znacznie 

usprawniğo system zarzŃdzania wysyğkŃ towaru. 

Stworzone rozwiŃzanie do zarzŃdzania transportem 

jest szczeg·lnie przydatne w dystrybucji d·br szybko 

zbywalnych. Jego gğ·wnym celem jest optymalizacja 

realizacji zleceŒ sprzedaŨy pod kŃtem czasu oraz 

wielkoŜci zağadunku. Takie narzňdzie pozwoliğo na 

znacznŃ redukcjň czasu realizacji zlecenia, dziňki 

czemu wyprodukowane wyroby gotowe podlegajŃ 

dystrybucji natychmiast po zejŜciu z linii produkcyj-

nej.  

RozwiŃzanie jest oparte na harmonogramie realizo-

wanych zleceŒ sprzedaŨy. W harmonogramie wyko-

rzystywane sŃ bieŨŃce zlecenia sprzedaŨy, grupo-

wane pod kŃtem przydzielonych planowanych tras 

oraz planowanych Ŝrodk·w transportu.  


